Jak poprawi¢ widocznosc
oferty w wyszukiwarkach i
chatach Al?

Organiczne pozyskiwanie klientéw to najtansza i najbardziej dtugofalowa inwestycja w Twéj biznes
online. W erze, w ktoérej klienci szukajg produktéw nie tylko w Google, ale tez pytaja o
rekomendacje sztuczng inteligencje (np. ChatGPT, Google Gemini), sposdb prezentacji Twojej oferty
ma kluczowe znaczenie.

Dobra wiadomosc¢? Platforma 1lkoszyk daje Ci wszystkie narzedzia, by zdoby¢ serca
algorytmow i klientéw. Nie musisz by¢ ekspertem od technologii. Oto kilka prostych krokéw,
ktére pozwolg Ci wycisngé¢ maksimum z mozliwosci Twojego sklepu.

1. Zadbaj o wartosciowe linki do swojej
oferty (Link Building)

Wyszukiwarki internetowe oraz roboty indeksujgce chatéw Al traktuja linki jak ,gtosy zaufania”. Im
wiecej wartosciowych i bezpiecznych stron odsyta do Twojego sklepu lub konkretnego produktu w
lkoszyk, tym bardziej wiarygodny wydaje sie Twdj biznes algorytmom. Przektada sie to
bezposrednio na wyzszg pozycje w wynikach wyszukiwania oraz czestsze polecanie Twojej oferty
przez sztuczng inteligencje.

Jak pozyskiwac wartosciowe linki w prosty sposdéb?

e Social media: Umiesc link do sklepu lub bezposredni link zakupowy w opisie swojego
profilu (bio) na Facebooku, Instagramie, LinkedInie, TikToku czy YouTube. Regularnie
dodawaj linki w postach i relacjach.

o Wtasny blog lub strona internetowa: Jesli tworzysz tresci poradnikowe, osadzaj linki
do produktéw bezposrednio w artykutach (np. ,Produkt uzyty w tym poradniku kupisz
tutaj: [link]”).

e Partnerzy biznesowi i dostawcy: Popros swoich kontrahentéw, producentéw lub
partneréw o umieszczenie odnosnika do Twojego sklepu w zaktadce ,, Gdzie kupi¢” lub w
sekcji rekomendacji.

o Portal branzowy i wpisy goscinne: Dziel sie wiedzg na zewnetrznych portalach z
Twojej branzy i pro$ o oznaczenie Cie autorskim linkiem do oferty.



e Recenzje i opinie: Zachecaj blogerdw, testeréw lub zadowolonych klientéw do
recenzowania Twoich produktéw i podawania bezposredniego linku do Twojego sklepu
lkoszyk.

44 Wskazowka: Unikaj kupowania masowych, sztucznych linkéw na podejrzanych
stronach. Dla algorytmdéw Google i Al liczy sie jakos¢ i naturalnos¢, a nie tylko
ilos¢. Kilka linkéw ze stron zwigzanych z Twoja branza da znacznie lepszy efekt
niz setki wpisdw na wartosciowo obojetnych forach.

2. Tworz unikalne i wyczerpujgce opisy
produktow

Modele Al oraz roboty Google karmia sie trescia. Jesli Twéj opis to tylko jedno zdanie, algorytm nie
zrozumie, dlaczego to wtasnie Twoj produkt powinien poleci¢ uzytkownikowi.

Pisz z mysla o problemach klienta: Wyjasnij, co zyskuje kupujacy i jaki problem
rozwigzuje Twdj produkt lub ustuga.

Podawaj szczegoty: Wymienh petng specyfikacje, wymiary, sktad czy format (w
przypadku e-bookéw i plikéw cyfrowych).

Unikaj kopiowania: Zawsze twérz wiasne, oryginalne opisy. Kopiowanie tekstéw od
producentéw sprawia, ze Google ukrywa Twojg strone w wynikach wyszukiwania.

3. Dodaj duze zdjecia wysokiej jakosci

Obraz decyduje o kliknieciu w utamku sekundy. Wspétczesne wyszukiwarki Swietnie radzg sobie z
analizag grafiki, dlatego Twoje zdjecia majg bezposredni wptyw na SEO.

e Zadbaj o dobre oswietlenie i estetyczne tto.

e Zwrd¢ uwage na detale - jesli sprzedajesz produkty fizyczne, pokaz je z ré6znych
perspektyw.

e Pamietaj, ze atrakcyjne zdjecie drastycznie zwieksza szanse, ze klient nie przejdzie obok
Twojej oferty obojetnie.

4. Wykorzystaj potencjat opisdw kategorii

Kategorie w Twoim sklepie na 1koszyk to nie tylko foldery na produkty - to potezne narzedzie
pozycjonowania.



e Dodaj do list produktéw angazujgce opisy o ich charakterze.
e Wskaz grupe docelowg (np. "Akcesoria dla poczgtkujgcych biegaczy"). Dzieki temu roboty
wyszukiwarek tatwiej dopasuja Twoja oferte do konkretnych zapytan uzytkownikéw.

5. Rozbuduj dolne menu (FAQ i strony
iInformacyjne)

Chatboty Al uwielbiajg format pytania i odpowiedzi. Szukajgc idealnego produktu dla uzytkownika,
przeczesujg sie¢ w poszukiwaniu konkretnych informacji.

e Wprowadz w dolnym menu sekcje FAQ (Najczesciej Zadawane Pytania). Odpowiedz w niej
na pytania o czas dostawy, sposdb korzystania z produktu czy zwroty.

e Dodaj strony informacyjne o Twojej firmie. Buduje to tzw. wskaznik E-E-A-T
(Doswiadczenie, Ekspertyza, Autorytet, Zaufanie), ktéry Google bierze pod uwage przy
rankingach stron.

6. Uzupetnij tytuty i opisy SEO (Meta Taqi)
dla kategorii, strony gtéwnej i kontaktu

W panelu 1koszyk masz bezposredni wptyw na to, jak Twoja strona wyswietla sie w wynikach
wyszukiwania Google.

e Uzupetnij Tytuty SEO (Title) oraz Opisy SEO (Meta Description) dla swoich kategorii.
e Uzywaj w nich stéw kluczowych, czyli fraz, ktére Twoi klienci wpisujg w wyszukiwarke (np.
"Recznie robiona bizuteria z ceramiki" zamiast samego stowa "Bizuteria").

7. Skonfiguruj linki do social media i
wtasnej strony www

Dla algorytméw Google i Al niezwykle wazna jest tzw. tozsamos¢ marki w sieci (Entity). Chca one
wiedzie¢, ze Twoj sklep jest powigzany z realnie dziatajgcym biznesem.

e Wklej w profilu 1koszyk linki do swoich profili na Facebooku, Instagramie, TikToku czy

LinkedlInie.
e Dzieki temu boty zyskajg szerszy kontekst Twojej obecnosci w sieci, a klienci tatwie;j

zweryfikujg Twoja wiarygodnosc.
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8. Zadbaj o spdjnos¢ wizerunku (Logo,
Kolory i Favicon)

Profesjonalny wyglad buduje zaufanie, a zaufanie bezposrednio przektada sie na wyzszg sprzedaz.

e Ustaw kolory sklepu odpowiadajgce identyfikacji Twojej marki.

e Dodaj wyrazne logotyp oraz favicon (matg ikonke wyswietlang na karcie przegladarki).
Favicon sprawia, ze Twoja strona wyglada profesjonalnie i wyréznia sie w wynikach
wyszukiwania na urzgdzeniach mobilnych.

9. Monitoruj ruch z Google Analytics

Aby skutecznie sprzedawac, musisz wiedzie¢, skad przychodza Twoi klienci i ktére produkty ciesza
sie najwiekszym zainteresowaniem.

e W planie abonamentowym platformy 1koszyk mozesz tatwo podtgczy¢ wiasne statystyki
Google.

e Analizuj dane, wyciggaj wnioski i stale ulepszaj swoje oferty na podstawie realnych
zachowan uzytkownikéw.

44 [T] Pamietaj: Kazde stowo, ktére dodajesz do swojego sklepu, pracuje na Twoj
sukces 24 godziny na dobe. Im lepiej opiszesz swojg oferte i uzupetnisz profil,
tym tatwiej nowi klienci trafig do Twojego koszyka.

Chcesz sprzedawacd bez barier i optat statych?

Jesli nie masz jeszcze konta, utwérz je i sprawdz, jak prosty moze by¢ e-commerce.
Generuj unikalne linki zakupowe i ciesz sie gotowym sklepem internetowym.
Sprzedawaj pliki cyfrowe lub produkty fizyczne.
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